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OPERACIONES COMERCIALES -  PRÁCTICO N° 10 

PRESUPUESTO DE VENTAS 

ACTIVIDAD INTRODUCTORIA AL TEMA 

Lea la teoría que se adjunta y responda a las siguientes preguntas: 

1)  Defina Presupuesto de ventas. 

2) ¿Qué otra información que elabora la empresa para la toma de decisiones usa de 

base al Presupuesto de venta? 

3) ¿Por qué es muy importante que el Presupuesto o Pronóstico de Ventas sea lo más 

cercano a la realidad? 

4) ¿Qué variables deben ser tenidas en cuenta al realizar un Presupuesto de Ventas? 

5) Enumere y explique brevemente las Técnicas que se utilizan en la confección de un 

Presupuesto de ventas. 

6) Utilizando su análisis crítico, ¿Cuál sería para usted la o las técnicas más usadas o 

más importantes para realizar un Presupuesto de Ventas?  

Justifique su respuesta explicando por qué piensa así. Puede dar una respuesta con 

varias posibilidades, si piensa que diferentes tipos de empresas utilizarían distintas 

técnicas. 

 

ACTIVIDAD DE DESARROLLO 

Confeccionar los siguientes Presupuestos de Ventas: 

ATENCIÓN: el tema se trabajará en clase, pero antes de confeccionar el presupuesto de 

ventas lea la teoría, allí está bien explicada y con ejemplos la actividad que debe realizar. 

Para mayor claridad adjunto los siguientes ítems que le servirán de ayuda para la tarea: 

 El Precio Total se calcula multiplicando el Precio Unitario por la Cantidad. 

 Para calcular la Cantidad del siguiente mes, SIEMPRE se toma de base la de mes 

inmediato anterior, esto significa que, si debo confeccionar el Presupuesto para 

Agosto, Septiembre y Octubre, para calcular la cantidad de Agosto tomo como base 

la de Julio, para calcular la de Septiembre tomo como base Agosto y para calcular 

Octubre tomo como base Septiembre. 

 De la misma forma se procede cuando lo que se quiere calcular es el precio, siempre 

se toma como base el mes INMEDIATO anterior. 

 Cuando de un mes a otro se dice que las Cantidades o los Precios se mantiene 

estables, significa que se copia el mismo valor del mes anterior. 

 Cuando para calcular el valor de la Cantidad o Precio del mes siguiente, la consigna 

dice que hay un incremento respecto al mes anterior, significa que al valor que está 

escrito en el mes inmediato anterior, hay que agregarle el porcentaje que se 

determina. Por ejemplo, la Cantidad de Agosto es 200 y se dice que para septiembre 

hay un incremento del 30%. Esto significa que se espera vender un 30% más en 

Septiembre que en Agosto. Entonces, se debe calcular el 30% sobre 200, cuyo 

resultado es 60, y se lo debe sumar a 200, el resultado es 260, y ese es el valor que 

irá en la cantidad de Septiembre. Queda así registrada la expectativa de vender un 

30% más. 



OPERACIONES COMERCIALES                                                                2 
 

 Cuando para calcular el valor de la Cantidad o Precio del mes siguiente, la consigna 

dice que hay un decrecimiento o disminución respecto al mes anterior, el cálculo se 

realiza de igual modo que lo explicado en el punto anterior, con la SALVEDAD de 

que al porcentaje calculado se lo debe RESTAR del original, para determinar el valor 

final que debe quedar escrito en la planilla. 

1-Confeccione el Presupuesto de Ventas para dos meses.  

En el primer mes se espera un crecimiento en las cantidades vendidas del 5% y en el 2º 
se espera que estén estables. 

Respecto de los precios se espera que estén estables para el 1º mes y un decrecimiento 
del 4% en el 2º mes.  
 

PRODUCTO 

JULIO AGOSTO SEPTIEMBRE 

Cant. Pr. Uni Pr. Total Cant. Pr. Uni Pr. Total Cant. Pr. Uni 
Pr. 

Total 

Cortinas 700 500 45.000 575 90 51.750 690 90 62.100 

Sábanas 300 400 98.000 805 140 112.700 966 140 135.240 

Toallas 500 300 88.000 460 220 101.200 552 220 121.440 

 

2-Confeccione el Presupuesto de Ventas para tres meses.  

En el primer mes se espera un decrecimiento en las cantidades vendidas del 8% y en el 2º 

y 3º un incremento del 10% y 15% respectivamente. Respecto de los precios se espera 

que estén estables para el 1º mes, un incremento del 20% en el 2º mes y un decrecimiento 

del 10% para el 3º mes. 

 

PRODUCTO 

SEPTIEMBRE OCTUBRE NOVIEMBRE DICIEMBRE 

Cant. 
Pr. 

Uni 

Pr. 

Total 
Cant. 

Pr. 

Uni 
Pr. Total Cant. 

Pr. 

Uni 

Pr. 

Total 
Cant 

Pr. 

Uni 

Pr. 

Total 

Silla 480 120 
45.00

0 
575 90 51.750 690 90 

62.10

0 
517 99 

51.18

3 

Escritorio 320 430 
98.00

0 
805 140 

112.70

0 
966 140 135.0 724 154 

11.49

6 

Biblioteca 200 600 
88.00

0 
460 220 

101.20

0 
552 220 12440 414 242 

10.18

8 

Armario 100 500 5.000 115 50 5.750 138 50 6.900 103 55 5.665 

 


