TRABAJO DE PROYECTO TECNOLÓGICO




Moon Earrings






Integrantes: 
· Aguilera Selene 
· Fuentes Martina
· Rovelli Julieta 
· Ruiz Emilia




Justificación: Realizamos este proyecto porque queremos darles espacio a todas las personas para que puedan comprar aritos libremente.

Objetivos: 
· Aprender a emprender
· Recaudar dinero
· Llegar a al menos 25 ventas

Misión: Que todas las personas tengan la libertad de portar aritos.
Visión: Que nuestro emprendimiento sea reconocido y exitoso.
Valores: Integridad, respeto al cliente, confiabilidad, calidad.

Lema: Embelleciendo la imagen de todos.

Logo:
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Estudio del mercado: 

a) https://docs.google.com/forms/d/e/1FAIpQLSfzd29Aze78trI2VXtcaF0kGVJzf4Bp4yqBwe3mSk81U-cZPA/viewform?usp=sf_link





b) FODA MOON EARRINGS

	AMENAZAS

· Falta de presupuesto
· Competencia 
	FORTALEZAS
· Buen trato al cliente
· Relación precio calidad
· Productividad

	DEBILIDADES

· Mala situación financiera

	OPORTUNIDADES

· Buen reconocimiento
· Buena calidad de producto




INSTAGRAM:

https://instagram.com/aritosmoon?igshid=YmMyMTA2M2Y=
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Venta de Aros

-
M7 ASOCIACIONES
CLAVE

Se mantendran relaciones
de fidelzacion con clientes y
Socios de la compaa.

Contamos con proveedores
comprometidos a cumplir
con los valores de la
empresa y alianzas
estrategicas para el envio de
los aros a nivel nacional

ACTIVIDADES
CLAVE

RECURSOS
CLAVE
~Packaging
~Web
Personal

~capital
Infraestructura

s COSTES DE ESTRUCTURA

- Mantenimiento de la pagina web

- Publicidad

- Oficinas ( alquiler, agua, luz internet)

- Salarios personal
- Vateria prima

- Costes de produccion
~Transporte

PROPUESTA DE

VALOR

- Darle espacio  todas las
personas para que puedan.
comprar aitos de su gusto

- Are hechos  mana
~ Enfoque en personas que
sufren do pieies sensibles o
iritables

- Venta Online

- Disenos innovadores y
personalizados

r- RELACION

CLIENTES

< CANALES

- Pagina web

Redes sociales

s FUENTES DE INGRESOS

- Venta directa a cliente final

- Venta a distribuidores

W SEGMENTOS DE
CLIENTES

~Personas de entre 10 y 80
anos.

~Personas con pieles
sensibles e irrtables.

~Queremos llegar a generar
conclencia sacial
promoviendo a las personas
a usar lo que les guste

- Pagos en efectiva, larjetas de debito , credito y mercado pago
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« quiere dar una diferencia con su aspecto
« que verse bien y sentirse cmodo es importante
« buena calidad no significa caro

~
+ que las personas que admiran -
s o « ve a sus amigos de Ia universidad
microemprendimientos S ogramas sohiemodn
s e s huscantn « econdmico, comodidad, calidad,
accesorio que los identifica » versatilidad
« que la ropa nos ayuda a I ‘
expresamos cuando no podemos
decirlo con palabras

« le qusta hablar de ayudar emprendimientos que encuentra
« hace criticas constructivas

« le encanta hablar de fopa y accesorios

« actitud alegre

I « quiere ser libre financieramente « se siente poderoso cuando su estilo dice o que siente I
« sumiedo es no sentirse cmodo con como se ve « lealegra y se siente realizado al ayudar a los emprendedores
« le frustra gastar mucho en algo de mala calidad




