
Nombre del proyecto: EMAR

Justificacion: Venta de tablas

Objetivos: Vender más de 20 tablas

Mision, valores, visión: Que todas las personas prueban estás prácticas tablas

FODA:

Fortalezas:

Conocimiento del mercado

Buena calidad del producto final

Características especiales del producto que se oferta

Cualidades del servicio que se considera de alto nivel

Oportunidades:

Competencia débil

Mercado mal atendido

Necesidad del producto

Inexistencia de competencia

Debilidades:

Incapacidad para ver errores

Amenazas:

Inexistencia de competencia (no se sabe como reaccionará el mercado)

Canvas:



Mapa de empatía:




