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Ver el video y responder      5 puntos 
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Historias que inspiran. El caso Diarco. Roberto Goldfarb, de fundirse dos veces a líder del sector 
 
https://youtu.be/bMAhDK8U3GY 
 
a) ¿Cuál es la historia de la empresa? 
                                  HISTORIA DE DIARCO
Roberto Goldfarb el fundador de Diarco, vendió maderas, muebles y autopartes y se fundió dos veces, no tenía nada. Comenzó como un pequeño almacén de barrio, luego le robaron todo el dinero que tenía recaudado y que iba a usar para comprar su mercadería 
Hoy tiene 40 sucursales en todo el país, es un autoservicio mayorista tiene vendedores, despacho y entrega a mayoristas, es el autoservicio mayorista más grande del país.
Emplean 1800 personas, tiene 18000 metros cuadrados.
Empezó a trabajar a los 13 años ayudando a su papa en un negocio de madera, puso un negocio de muebles y se fundió. Luego se compró un rastrojero y vendía muebles en el interior, lo siguió haciendo con accesorios de autos.
Después de que le robaron su camioneta volvió al negocio del padre y se independizo, se dedicó a la compra y venta de mercadería, lamentablemente se fundió otra vez.
[bookmark: _GoBack]Puso un negocio de barrio y tenía que competir con el lugar obrero, entonces coloco ofertas para que la gente comprara, empezó a vender los productos del mayorista a los almaceneros.
Pensó en hacer un mayorista con otros socios pero le costó mucho encontrar clientes y escribió un aviso para colocarlo en el diario, todo con la ayuda siempre de su esposa. Fueron muchos clientes, pero lo recaudado se lo robaron.
Con mucho esfuerzo después de muchos tropiezos amplio su negocio a 17500m, después de una década de su iniciación Diarco ya tenía 5 sucursales. Su crecimiento se detuvo por una crisis, tuvo que cerrar 4 sucursales y quedarse con una para poder salvarse. 
Abrió 40 bocas en todos estos años. 
En el 2002 compro una distribuidora de cigarrillos y golosinas Potigiam, la Gioconda, Zuliargo y ZR Real Estate todas ellas conforman el grupo Goldfarb ósea Diarco. En este momento sigue con sus distribuidoras y le va muy bien.
b) ¿Qué productos o servicios comercializa? 
Productos:
· Productos de almacén, golosinas, bebidas, fiambrería y lácteos.
· Artículos de limpieza, perfumería y bazar.
· Electrodomésticos.
· Las marcas más prestigiosas del mercado.
· Marcas propias de altísimo reconocimiento en el mercado que combinan precio y calidad.
· Ventas para gastronómicos: una sección especial para resolver necesidades de hoteles, restaurantes, etc.
Servicios

· Se puede retirar efectivos en las cajas
· Podes pedir tus productos por pedidos ya.
· Servicio de envíos para comerciantes de Diarco.
c) ¿En qué lugares se comercializa y cómo?  

Se comercializa en Buenos Aires, Capital Federal, Chaco, Chubut, Corrientes, Entre Ríos, La Pampa, La Rioja, Mendoza, Misiones, Neuquén, Rio Negro, Salta, San Luis, Santa Cruz, Santa Fe, Santiago del Estero, Tierra del Fuego y Tucumán.
Podes comprar por mayorista o por unidad, y podes pagar con tarjeta de crédito, débito o efectivo.
d) ¿Qué problemas enfrentó y como los superó? 

Se fundió dos veces y ahora es el mayorista más grande del país.
Los supero haciendo varios trabajos hasta llegar a ser mayorista, empezó trabajando con su padre en un negocio de maderas, luego vendiendo muebles en el interior con su rastrojero, siempre lo apoyaba su esposa, lo siguió haciendo con accesorio de autos.
Después de que le robaran su rastrojero se independizo y comenzó con la compra y venta de mercadería para hacer su negocio de barrio y de ahí empezó a crecer hasta hacerse un mayorista.
e) ¿Cuál es su aporte a la sociedad? 
Él nos quiere decir que aunque decaigamos varias veces hay que seguir adelante para lograr nuestro objetivo.
f) Caracterizar la empresa
· Satisfacen una necesidad.
· Buscan un beneficio económico.
· Poseen recursos humanos.
· Disponen de capital.
· Variedad de perfiles profesionales.
· Son un equipo de trabajo.
· Diversidad de departamentos.
· Trabajan para cumplir objetivos.

 
 
¿Emprendedor se nace o se hace? Justificar la respuesta 2 puntos
El perfil emprendedor se crea mediante la unión de experiencias, capacidades, habilidades y actitudes. Es una mezcla entre lo que somos y lo que queremos llegar a ser. Por eso podemos afirmar que un emprendedor nace y se hace.
 
III) Marcar las respuestas correctas: 
 
a) Las microempresas de producción por copia son:  1 punto 
 X

       Producen bienes o servicios que ya están en el mercado 
 
Producen bienes nuevos o servicios 
 
Producen bienes existentes a lis que se les introduce una modificación  
 
b) ¿Cuáles son las ventajas del trabajo independiente?  1 punto 
 
                  Sos tu propio Jefe X

 
                Manejas tus tiempos 
            
                No tienes estabilidad económica. 
               
                 No Puedes implementar modificaciones 
                  X

                 Manejas la economía de tu provincia 
 X

                Vos decidís en qué se usan los recursos 
 
 
	¿Cuáles son las tareas que el emprendedor debe hacer para desarrollar 

	un pensamiento creativo?  1 punto
	 


c) 
 
	         
	   x 
	 Explorar, formarse, registrar lo que le llama la atención, imaginar, conectar, 

	               romper la rutina.
	 


 
	         
	     
	 Registrar lo que le llama la atención, Imaginar, conectar, romper la rutina.


 
 
	          
	    
	 Formarse, registrar lo que le llama la atención, Imaginar, conectar


 
 
	         
	 X    
	 Observar con mayor atención, agudizar la escucha y focalizar la energía,


 
	         
	     
	 Conectándote todo el tiempo con el emprendimiento, permite que las ideas
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