UNIDAD V
INVENTARIO
Es el almacenamiento de bienes y productos. Es la técnica que permite mantener la existencia de los productos a los niveles deseados.
La razón fundamental por la que se deben llevar inventarios, es que resulta muy económico y muy práctico, poder contar con la mercadería cuando se la necesite, y no perder clientes por ser improvisados.
Razones Principales por las que se deben llevar un Inventario:
· Imposibilidad física de obtener el volumen adecuado de existencias en el momento exacto en que se requieran.
· Economicamente no es practico obtener el volumen adecuado de existencias en el momento exacto en que se lo requieran.
Razones Secundarias por las que se deben llevar un Inventario:
· Margen para reducir la incertidumbre
· Reducir los costos de manejo de materiales
· Evitar compras masivas
Cuando la demanda varía considerablemente, se requiere de alguna protección contra los altos costos que se originan al no tener existencias, ocasionadas por una demanda inesperada, por ello es importante contar con un nivel de existencias.
Al mismo tiempo el costo de inventario se reduce cuando el manejo de mercaderías es mayor cuando el volumen de la mercadería es mayor, cuando el volumen de la mercadería que se compra aumenta, pueden reducir los costos, basándose en que a mayor cantidad, pueden negociarse mayores descuentos o reducir los costos de transporte.

COSTO DE INVENTARIO
El Costo de Inventario está formado por distintos costos:
1. Costo del Producto: es el valor que se paga al Proveedor por el producto recibido.
2. Costo de Adquisición: estos costos incluyen servicio de correo, llamadas telefónicas a proveedores, costo de recepción, son los costos para poner en manos de nuestro proveedor la orden de compra.
3. Costo de manejo de Inventario: son los costos reales en los que se incurren para tener el inventario disponible, incluyen seguros, calefacción, energía, etc.
4. Costo por Falta de Existencias: es el costo que ocasiona la demanda cuando las existencias se han agotado, y se pierde la venta.

CUANTO ES EL MONTO QUE DEBEMOS COMPRAR GRAFICAMENTE:
                                                                                      Consumo
                                                                                                    Nivel Maximo
                                                                                                    Nivel de Pedido

                Cantidades                                                                  Nivel Minimo
                                           Reserva Intocable                                       Punto critico
                                           tiempo
En un negocio se debe evitar llegar a la reserva intocable, a medida que se vende, es decir el consumo aumenta, las reservas van disminuyendo, por lo tanto debe preverse que al llegar a                , inmediatamente tramitar la reposición de la mercadería. Cuando se llega al Nivel Mínimo       , corremos el riesgo de perder clientes por no poder satisfacer su demanda.
ELEMENTOS A TENER EN CUENTA PARA ESTABLECER LA CANTIDAD A COMPRAR:
1. Cantidad actual de stock y que se halle disponible.
2. Análisis de consumo, no siempre se trata de mercaderías de venta frecuente y regular
3. Plazo de entrega por parte del proveedor.
4. Beneficios financieros obtenidos por descuentos al comprar cantidades mayores.
5. Estudio del capital invertido y los intereses perdidos por pedir cantidades mayores a las necesarias.
6. Mayor costo de almacenamiento por el aumento de superficie necesaria para depositar el incremento de stock.
7. Analizar otros gastos por comprar en exceso (seguros, impuestos, etc.)
8. Perdida por el desuso de mercaderías almacenadas.




SELECCIÓN DE PROVEEDORES
Los encargados de compras deben llevar un REGISTRO DE PROVEEDORES, consiste en una recopilación de nombres de empresas, sus datos, estos serán las posibles empresas a las cuales se acudirá para pedir presupuestos y gestionar las compras. Debe tenerse en cuenta su capacidad técnica, económica, seriedad y que mantengan buena relación con nuestra empresa.
De los proveedores debe evaluarse antes de ser elegido lo siguiente:
· Actitud mantenida durante el trato
· Puntualidad y precisión
· Capacidad, organización y dirección.
· La disciplina y corrección del personal que utiliza el proveedor
No existe un único trato con los proveedores, depende de la confianza con el mismo. En algunos tratos prevalece el precio pero en otros se tiene en cuenta otras condiciones, a veces se pide mejorar la oferta.
La situación económica de la empresa, indicara si puede comprar a sus proveedores de contado o financiado, asi mismo, la urgencia del cliente en tener la mercadería implicara el plazo exigido a los proveedores, esas son las dos variables a tener en cuenta cuando se debe optar por un proveedor.
EJEMPLOS:
a) La empresa A nos ofrece la mercadería solicitada a $ 5000, de contado un 20% descuento, financiado un 10% recargo y hasta en 3 cuotas. Plazo de entrega 48hs.
b) La empresa B nos ofrece la mercadería solicitada a $ 5500, de contado 10% descuento, financiado un 15% recargo y hasta en 2 cuotas. Plazo entrega 24hs.
c) La empresa C nos ofrece la mercadería solicitada a $ 6000, de contado un 15% descuento, financiado un 20% recargo hasta en 4 cuotas. Plazo entrega 72hs.
I. DEBE TENERSE EN CUENTA: la empresa no tiene problemas económicos, o sea, puede pagar de contado pero el cliente necesita la mercadería en 48hs.
II. DEBE TENERSE EN CUENTA: la empresa SI tiene problemas económicos y deberá comprar financiado, donde el valor de la cuota será un máximo de $ 1800, el cliente necesita la mercadería máximo 48hs



	Empr
	Total compra
	Precio Contado
	Precio Finan.
	Cant.Cuotas
	Monto Cta.
	Plazo

	A
	5000
	4000
	5500
	3
	1833,33
	48

	B
	5500
	4950
	6325
	2
	3162,50
	72

	C
	6000
	5100
	7200
	4
	1800,00
	48



Opción I
De acuerdo a la situación de la empresa, puede pagar de contado, o sea, el precio más conveniente de contado es la empresa A, además cumple con el plazo de 48hs

Opción II
De acuerdo a la situación de la empresa, debe pagar financiado con cuotas máximas de $ 1800.-, o sea, la cuota más conveniente es la de $1800 de la empresa C, además cumple con el plazo de 48hs.


[bookmark: _GoBack]
