
                       GESTIÓN DE CLIENTES  

 

CAPACIDAD 4   -  PRECIOS 

PRÁCTICO N° 6 

 

1- ¿Qué cobramos cuando establecemos el precio de un producto? De al menos 5 razones. 

2-Nombre los Factores Internos y explique cada uno de ellos, de ejemplo en cada caso.  

3-Nombre los Factores Externos, explique cada uno y de ejemplos. 

4-Explique por qué a los costos se les denomina “límite inferior” y a la demanda el “límite 

superior” de los precios. 

5- Realice un resumen, esquema o gráfico en el que detalle las Estrategias de Fijación de 

precios, dando en cada caso un breve concepto y un ejemplo de cada uno. 

6- ¿Qué reacciones se pueden observar ante un cambio de precios? 


