
                       GESTIÓN DE CLIENTES  

 

CAPACIDAD 4   -  PRECIOS 

ANEXO AL PRÁCTICO N° 6 

 

1- Explique cada una de las estrategias de ajustes de precios dando un ejemplo de cada una. 

2-Determine a qué estrategia se está refiriendo cada una de las frases: 

a) Fijación de precios teniendo en cuenta las 4 P 

b) Determinar precios que cubran los costos  

c) La determinación de los precios la realizan la demanda y el mercado 

d) Maximizar la posición en el mercado 

3) Explique qué es elasticidad en economía. 

4) ¿Qué análisis debe realizar una empresa ante el cambio de precios de los competidores? 

 


