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GUÍA PEDAGÓGICA 7

LA UTILIDAD. TEORIA DE LA DEMANDA.
TITULO: Unidad 2 – Aspectos Generales de Microeconomía

TEMA: La utilidad.  Teoría de la Demanda.
CRITERIOS E INDICADORES DE EVALUACIÓN: calificación cuantitativa de identificación e interpretación de conceptos y clasificaciones de bienes desde el punto de vista de su demanda

ACTIVIDADES DE DESARROLLO:
Tareas:
1. Lea detenidamente los artículos propuestos.

2. Confeccione glosario de ser necesario.

3. Responda:

a) ¿Qué es la utilidad?

b) ¿A qué llamamos demanda?

c) ¿Qué establece la ley fundamental de la demanda?

d) Distinga bienes normales e inferiores y complementarios y sustitutos; utilice imágenes de la web, indicando en cada caso su clasificación.



ACTIVIDADES PARA PROFUNDIZAR:
Considerando el análisis de las variables que afectan la curva de la demanda, deténgase en la última variable, es decir, e. Las expectativas de variación de precios (pág. 4); analice en qué circunstancias especiales o no, se presentó en su comunidad, dicha situación. Describa brevemente la misma.
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MATERIAL PARA TRABAJAR:

2.6. La utilidad. 
La utilidad es la medida de satisfacción por lo cual los individuos evalúan la elección de determinados bienes o servicios en términos económicos. Los bienes y servicios tienen ciertas propiedades que satisfacen necesidades humanas y que repercuten de forma positiva en sus compradores o consumidores.
Por lo tanto, un individuo puede conseguir una cierta satisfacción o beneficio al emplear un bien. Como resultado, cuanto mayor es la utilidad del mismo, el deseo de consumirlo será mayor. Por ello tratará de obtener mayores cantidades de ese bien a medida que se estime una utilidad mayor.
De este modo, se establecen a nivel individual y colectivo una serie de conductas de consumo y preferencias atendiendo a la utilidad y que, finalmente, da origen al importante concepto económico de demanda.
Según estudios económicos y sociológicos, la utilidad de un bien o servicio tiene un alto nivel de subjetividad, debido a que diferentes personas considerarán de manera distinta un mismo objeto y la satisfacción que le da su uso, atendiendo a sus gustos, sus recursos e incluso modas y tendencias. Por este motivo la medición exacta de utilidades es altamente complicada en términos económicos.
Las personas moldean y adaptan sus elecciones en el mercado dirigiéndose hacia aquellos productos que les repercute en mayores utilidades, teniendo siempre en cuenta los recursos de los que dispone (tiempo o dinero, por ejemplo).
    
                                               
2.7. La teoría de la demanda.  
Llamamos demanda, a la cantidad de bienes o servicios que, a distintos precios, un consumidor está dispuesto a comprar, mientras no se modifiquen las condiciones subjetivas y objetivas en que actúa (gustos, preferencias, ingresos, etc.)
Cantidad demandada de los mercados: dentro de un mercado, es la suma de las cantidades de un bien que estarían dispuestos a comprar todos los consumidores que se encuentran en un momento dado.
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Ley fundamental de la demanda
Establece que la cantidad demandada de un producto tiende a variar en sentido inverso al precio, mientras permanezcan constantes las condiciones objetivas y subjetivas, en que actúa el conjunto de consumidores. Aquí se hace presente el supuesto de CETERIS PARIBUS que significa en economía “todo lo demás permanece constante”.
Además de la variable precio especificada en la ley fundamental, existen otras que pueden provocar desplazamientos en la curva, como ser: gustos o preferencias de los consumidores, tamaño cuantitativo de la población, distribución del ingreso, precio de otros bienes y expectativas de variación de precios.
Análisis de las variables que afectan a la Curva de la Demanda
a. Los gustos de los consumidores: cuando la demanda de un bien aumenta, sin importar cuál es su precio, la causa puede ser un cambio en los gustos de los consumidores o bien cambios en la moda (ocurre con la vestimenta, el calzado, etc.)

b. El tamaño de la población: el aumento o la disminución en la cantidad de población, indica un aumento o disminución de potenciales o posibles consumidores.


c. La distribución del ingreso: los cambios en el ingreso de los consumidores provocarán desplazamientos de la curva de la demanda ya que la capacidad de compra (poder adquisitivo) de ellos está determinada por el nivel de ingresos que reciben periódicamente.
[bookmark: _GoBack]En  este caso surge  la necesidad  de diferenciar y   analizar los bienes normales de los bienes inferiores.
	BIENES NORMALES
	BIENES INFERIORES

	
Son aquellos cuya demanda aumentará cuando el nivel de ingresos de la población aumenta. Dentro de éstos podemos encontrar bienes de lujo y bienes de primera necesidad.

	
Son aquellos que la población consume debido a que su ingreso no le permite obtener otro tipo de bienes (normales), para satisfacer sus necesidades. EJ: margarina en lugar de manteca, colectivo en lugar de Remis.



Entonces, CUANDO AUMENTA EL INGRESO, aumenta la cantidad de bienes normales (de primera necesidad en menor proporción y de lujo en mayor proporción) y disminuye la cantidad demandada de bienes inferiores. 

d. El precio de otros bienes: se producen variaciones en los precios de bienes que se relacionan entre sí, provocando desplazamientos de la curva de demanda. 
Para explicar la relación antes mencionada, es necesario diferenciar entre bienes complementarios y bienes sustitutos:
	BIENES COMPLEMENTARIOS
	BIENES SUSTITUTOS

	
Son aquellos dos o más bienes que satisfacen conjuntamente una determinada necesidad, por ejemplo, los automóviles y el combustible. La particularidad de estos bienes es que cuando aumenta el precio de uno disminuye la cantidad demandada del otro.

	
Son aquellos dos o más bienes que en forma indistinta son aptos para satisfacer una misma necesidad. Por ejemplo, gaseosas y jugos. En este caso el aumento del precio de uno provoca el aumento de la cantidad demandada del otro.




e. [bookmark: _Hlk74564757]Expectativas de variación de precios: las expectativas de aumentos o disminuciones de precios provoca desplazamientos en la curva de la demanda. Así pues, cuando los consumidores suponen que aumentará el precio de un determinado bien, su demanda aumentará. En cambio, si la expectativa es que el precio baje, su demanda disminuirá.

A continuación, comparto un enlace, para tener otra perspectiva de lo hasta acá señalado: 
https://www.youtube.com/watch?v=dEBpl7X0NT0
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Tabla y Curva de Demanda

Q (cantidad) P (precio)

30 2

40 1,6

55 1,2

90 0,6

120 0,4

Paraexplicarelaumentoyladisminucióndelademandatrabajaremosconunejemplo.Imaginemosunmercadodecereales,dondelos

consumidores están dispuestos a comprar más cantidad cuando el precio sea bajo, y menos cuando el precio aumente.

Paraanalizardichasituaciónsupongamosque,elpreciodeloscerealesesde$2latonelada,losconsumidoresdeesemercadoestán

dispuestosaconsumir30toneladasalaño.Sielpreciodelatoneladabajaa$1,60,podríancomprarmás,porejemplo,40toneladasalaño.Si

bajase aún más, a $ 1,20 el consumo aumentaría a 55 toneladas. Por último, si llegase a $0,40 comprarían 120 toneldas.

Lascuatroposibilidadesestánresumidasenlasiguientetabla,dondePsignificapreciodelatoneladadecerealesyQlacantidadquesería

demandada anualmente.

Laformadelacurvarepresentada,consupendientedecreciente,estípicadelascurvasdedemandadetodoslosbienesyservicios,siendo

consecuencia de la ley fundamental.
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