F. Elasticidad, precio e ingreso

#Elasticidad
Elasticidad

Se entiende por elasticidad el grado de sensibilidad de una determinada variable

Son ejemplos de vanables que afectan a la demanda: el ingreso de los consumidores, del tamano de
la poblacén, o precio, ete.

La Fastigcad depende de:

- La focilidad con que puede sustituirse un bien por otro. En este
sentido, la poshbibdad de susthucion depende de la naturaleza del propio
bien. Por ejermplo: e petrélec es un bien de demanda inelstbica que tene
sustitutos, pero ninguno es muy carcano. Por otro lado, los metales con-
forman un grupo de venes de demanda elistica, tienen muy buenos
susthstos en los plasboos.

) - La proporcion del ingreso gastada en ese bien. Cuanto
mas alta s=a by proporcion del ingrezo gastado en un bien, mas
dlta serd la clstiodad, S sélo s¢ paga una pequena parte
de ingreso en un bien, un ambio de predo tendra poco
efecto scbre al presupuasto gobal dal consumidor. For el
contrario, un aumento de preco de un bien que absorbe
‘ gran parte dd presupuesto, por pequenao que sea, nduora
L ol conmumidor a evakiar s gastos.

J - El tiempo transcurrido desde que cambio & precio. La

‘ razén de ésto esta relacionada con el grado en que o5 posble aus-
!‘ tituir un bien. Cuanto mds iempo ha pazado, hay mas posbiidades
- ' de desarrollar sustitutos. Por eso, en el momento del aumento del
precio, a menudo el consumidor Liene pecas opaones que NO sean

continuar consumiendo cantidades similares de un been. Sin embargo,

. transaurrido ¢l tiempo sufidente, encuentra altemativas o sustitutos mas

L/J .




Elasticidad —Precio de la demanda

De acuerdo al concepto de elasiadad, se entiende por elastiodad - predo de la demanda, al estudio de
la sansibiidad que provocan en la damanda de un bien determinado, les cambios que se producen en su
predio, siempre y cuando se cumpla el supueddo ceters paribus segin el cual todas las demnds variables
parman=cen constant=s,

B coeficente da elastadad predo de la demanda es la razén entre la vanacidn porcentual de la can-
tidad demandada de un bien y la vanacidn de u precio en | %, manteniéndose conslantes los demés
factores que afectan a la canbdad demandada.

Epd_ VARIACION PORCENTUAL DE LA CANTIDAD DEMANDADA

VARIACION PORCENTUAL DEL PRECIO

Una elasticdad alta indica un elevado grado de respucsta de la cantidad demandada a la variacion del
prado, y una elastiddad baja indica una escaca sansibilidad a las vanacicnes del precio.

Uno de= los determinantes d= la elasbodad-precio de ks demanda es la folidad de susttucan del
bien en cuestion. En general, aquellos bienes asya susttucon es mas dificl son los que arrojan valores
mencres de elasticidad-prago.

®7Glculo de la Elasticidad - Precio

EL CALCULO DE LA ELASTICIDAD
Para cakular numéncamente i3 elasticidad-preco de la demanda, representamos ¢l cambio
porcertua en la camtdad demandada (cambio en Q) por & % Q. Hacemos lo mismo con el
preco: el cambio porcentual s 4 % P

* A (ncremento o variaaén) Q (cantdad) % (peresntual) P (grecio)

Elasticidad-Precio . VARIACION PORCENTUAL DE LA CANTIDAD DEMANDADA

de 1a demanda = VARIACION PORCENTUAL DEL PRECIO




B emplos de Aplicacion

nn Fv:aubmr,wpongmumeaunocelbmcumil- la cemanca

ez de 20 unidades

BE En cambio cuando su preco asoends a $3.-, i demands baja a2 8
uridades

(G CALCULD DEA% G
20 100%
12 100 12 = 609 (Cumiruyd la Q derrandads & un 607%6

20

dierencia de cantidad de 20 a 8 (ver tabla).

(b) CALCULO DE A% P
2 100%
1 x =50% (Aumentd el P un 50%)

diferencia de P de 2 a 3 (ver tabla).

(SIAPLICAMOS a1 Y b) A LA FORMULAE,, )

Cuando la varaodn porcentual en ls cantidad demandada 2 mayor a la varsadn
porcentual procucida en of precio, la demanda es olastica (cociente mayor a 1)

s
5 DEMANDA UNITARIA
&l Eye= 120




+5

«diferenciade Qde 10 a 5.
« disminuy6 ka demanda en un 50%

b) CALCULO DE A% P
2 100%

v 1 x_100.1 -50% **

rdiferencia de Pde 23 3.
- aumento el P en 50%

(SI APLICAMOS a) Y b) A LA FORMULA Em)—

Cuando o cocerte o5 |, B demanda €5 untania, denmuesa que & vareaon porcemal en b
cartrdad derrandads e pual & 1 varacdn porceriua en ol peeco (coosnte gud & 1)

DEMANDAUNITARIA | P |Q

Eo=1 EE

5 D 5 Q
Cantidad Olertada




a) CALCULO DE A% Q |

30 100%
*5 x=100.5 _16.67%
30
» diferencia de Q de 30 a 25.

b) CALCULO DE A% P )
2 100%
.1 X 100, 1 — 509
« diferenciade Pde 2 a 3.
- aumento el P en 50%

(51 APLICAMOS a) Y b) A LA FORMULAE,,, )

Cuando la variaodn percentual en la cantidad demandada es mencr qua la vaniadén por-
centual producida en el precio, B demanda es inefastica (cocdente menor a 1).

DEMANDA UNITARIA n n

Precio E,;=033

[+ - ——— - ——-




Prormas irregulares de Demanda

DEMANDA PERFECTAMENTE INELASTICA (Elasticidad 0)

A pesar del aumento del precio de un bien, la demanda se mantiene o aumenta. Tal reaccién
puede tener los siguientas motivos:

~Tratarse de productos de primer neceaded. Esta stuadon se presenta en bos sectores que
tisnen escasos recurses: ante un aumento del precio de la leche o el pan, mantandra su demanda
porque &4a es inelistica. Puede ocurmir que aumente ka demanda de estee bienes porque ya no
pusden comprar otros cuyo precio ha aumentado también.

-Producics que otorgan presbgio a us compradores. Esta situscion se presenta en sectores que
tienen Mayores recurscs.

P DA
Precio Demanda pecfectaments mwelintica
Cualquiera sea el precio de un
bian, é<ta es darmandado por ks
caonsumidcores que haran toda
case de sazrificos pam obtenerlo,
Q
Cantidad demuandada

] DEMANDA INELAS‘HCA

G DEMANDA PERFECTAMENTE ELASTICA

Cuanda loz compradores no
estén dispusstos a pagar mas de  precin

undsterminade precio, asiquisra

sea la cantidad del bien. Es decir

dado un pradgo detarminado da DFE o
un bien, la cantidad demandada Demarda perfectamente elistica

de ese bien, o5 ifmitada,

Cantidad dermandada

»] DEMANDA ELASTICA

Cuando la vanacién porcentual de la carbdad demandada €5 mayor que b vanagén porcerdual
producida en el precio del bien en asestién. De acuerdo a esto, los bienes que encuadran dentro
de b demanda elasbca son los lumados «bienes de lupo o surtuososs Supongamos que el preao de
un tapada de piel aumenta un 30 %, la canbidad demandada disminuira en un porcentajs mayor que
el mencionado (€], 60%) Ce lo contranio, ante una disminucén mportante en el precio de dicho
bien, s8 producira un ncremento da la demanda mayor al porcentaje de vaniacidn del precio, pues
los corsumidores trataran de comprar dichos beenes que hasta el momento les era cas imposible.




DEMANDA UNITARIA
Cuando la vanacon porcentual de la cantidad demandada s=a igual a la vanacién porcentual
producds en & precio dal bien en question, de tal manerm que si el precio de un determinado
bien aumenta un 30% (por ejamplo) se produara una dsminucién de la cantidad demandada
en i orcantaje (. 50%).

ELASTICIDAD CRUZADA DE LA DEMANDA .
La cantidad demandada de un bien no s6lo muestra sersibilidad ante los cambices en les preccs
dal propio bien, sno también amte bas dfteraciones en ks predos de dertos productos que estan
estrachamentsa relacdonados con él (bienes complementanios y sustihutivos

Una medida de la sensibifidad de b cantidad demandada de un bien ante las variagones en los precos
de los bienes reladonados con €l, €5 |a elastiadad auzada de b demanda-

Elasticidad Cruzada ), o\, 4y pORCENTUAL DE LA CANTIDAD DEMANDADA DEL BIEN A

del Bien A con respecto = —— s UK DF PRECIODELBIENS
alBlen B

Elasticidad Cruzada
del Bien A con respecto
alBienB

Mide la influencia de una varacién del precio de un bien en la cartidad demandada de otro.

La elasticidad cruzada de la demanda puede ser positiva 0 negattva.

P3P Serd positiva s b cantidad demandada del bien A sumenta cuando se incrementa el
precio del bien B (bienes susbtutos).

»Seré negativa cuando el aumento del precio del bien B provoque una reduccion en la
cartidad demandada del bien A (bienes complementanics)






Elasticidad - Ingreso de la Demanda

Se utiliza para evaluar como responde la cantidad demandada de un determinado bien respecto a
cambios en ks ingresos de bos consumidores, siempre y cuando e precic y o resto de las varables
permanezcan constantes. Por lo general, la deranda de un bien aumentara cuando aumente el ingreso.

La respuesta de ks demanda a los cambics de ke ingresos <e mide por la elastiidad ngreso de la

demarvda, que e define como el cambio porcentual de la cantidad demandada dividido el cambio por-
eentual del rgreco.

Elasticidad

Ingreso de la = VARIACION PORC'ENTUAL DE LA CANTIDAD DEMANDADA
VARIACION PORCENTUAL DEL INGRESO
Demanda

Cabe destacar una diferenda que e preducird segin oo trate de bienes normales o inferiores.

1150 L = U bien normal es aqual| | Un bien inferior es aquel
(o] s - A o elasticidad-ingreso | | cuya eladticdad-ngreso
de la demanda es posi- | |de la demanda es negativa
tva (un aumento en el | {un aumento en el ingreso
ingreso produce un au- | | produce una dsminucan BIENES
mento en ls demanda). en la dermanda). INFERIORES

Es importante destacar que el valor de la elasticidad - ingreso tiene
relacién directa con ¢l nivel genaral de ingreso de la poblacién. Por lo
tanto, un mismo bien puede ir vaniando su valor de elasticidad a medida

que el conjunto de personas van adquiniendo un mejor nivel de vida. &

Remitirse a las actividades niimerc 2 a 14 del libro de actividades practicas para

su aplicacion respecto a [a teoria desarrollada en esta unidad,



® Los tipos de elasticidad de demanda y sus efectos en los ingresos.

Cuando una empresa sube el precio, podra tener mas ingresos por cada unidad mas cara
que venda, sin embargo, perdera clientes, lo que le hace perder ingresos. Por ofra parte,
si baja el precio, perdera ingresos por cada unidad mas barata que venda, pero ganara
clientes, lo que le hace ganar ingresos. ; Qué hacemos entonces?

x‘;‘

Si subo

Vendo mas caro
{mas ingresos)...

Si bajo

precios ...pEro menos precios \..pero mas
clientes (menos clientes (mas
ingresos) ingresos)

Para solucionar el dilema tenemos la elasticidad, que como hemos dicho, el resultado de
la formula siempre lo ponemos positivo. Tenemos por tanto 3 tipos de elasticidad.
N

f

{ I .
2atios - 1}

\ A’, Demanda elastica (e > 1)

\“/

Si la demanda es elastica los consumidores son muy sensibles al precio (porque fa
cantidad demandada varia en mayor porcentaje que el precio). Esto quiere decir que si la
empresa sube los precios perderda muchos clientes, y si los baja, podra ganar
muchos.

Es el caso de nuestro ejemplo (la elasticidad es 1 818), una subida del precio (10%)
hace que la cantidad demandada baje en un porcentaje mayor (18,18%). Esto es muy
importante para los ingresos de la empresa. Si al subir un poco los precios la cantidad
demandada va a bajar mucho, esto hace que el ingreso total de la empresa disminuya,
ya que al vender mucho menos nuestros ingresos bajan mucho y no llegan a ser
compensados por el aumento del ingreso provocado por mayores precios

Veamos el ejemplo donde nuestra demanda es elastica (1,818 de elasticidad > 1).
A un precio de 0,90€ se vendian 1100 bolsas. Ingreso total = 0,90 x 1100 = 990 euros.
Sube el precio a 1€ y se venden 900 bolsas. Ingreso total= 900 euros

Al subir el precio. el ingreso total baja de 930 a 900.

Logicamente de manera inversa, si bajamos el precio un 10% y la canbdad demandada
aumenta mas, por ejemplo, un 18,18%, esto haria que el ingreso total aumentase.

En la DEMANDA ELASTICA los consumidores son muy sensibles al precio. A la
empresa le interesa bajar los precios, pues ganara muchos clientes, por lo que le
compensa vender barato.

7\
|\B) Demanda inelastica (e < 1).
Si la demanda es inelastica los consumidores son poco sensibles al precio. Un
aumento del precio hard perder pocos clientes a la empresa. Esto hace que el
ingreso total aumente ya que, aunque ingresamoes menos debido al descenso de la
cantidad vendida, se compensa por el gran aumento de precio
Légicamente de manera inversa, un descenso del precio provocara que ganemos
pocos clientes, por lo que no es interesante para la empresa.

En la DEMANDA INELASTICA los consumidores son poco sensibles al precio. A la
empresa le interesa subir los precios, pues perdera pocos clientes, por lo que le
compensa vender caro,

nitaria (e = 1)

N

KC JDemanda u
Un aumento del precio del provoca una disminucion de la cantidad en la misma
proporcion. Esto hace que el ingreso total se mantenga. En la practica es casi
imposible encontrar bienes de este tipo.

Un 10% menos de ingresos:

(por vender ms barato). Conviene

bajar los
precios.

51 bajo los precios
un 10% y sube la
cantidad
demanda un 20%.

Un 20% mas de ingresos
| (por tener mas clientes).

’

Un 10% menos de ingresos

Si bajo los precios {por vender mas barato).

un 10% y sube la
cantidad [ ]

conviene
bajar los
predos,

demanda un 5%. Un 5% més de ingresos
{por tener mas clientes).

Sensibilidad de los

. Si sube el precio.
consumidores.

Si baja el precio.

No conviene: pierden Si conviene: ganan

Muy sensibles al

: ; inqresos (pierden muchos inaresos
cambio de precio clientes). (ganan muchos clientes).
B et Siconviene: ganan No conviene: pierden
. ingresos INgresos
cambio de precio (pierden pocos clientes). {ganan pocos clientes)

Mismos ingresos Mismos ingresos




» « ; De que depende la elasticidad de un producto?

En 20086 Ia gasolina estaba a un "modico” precio de 50 dolares el barnil. Pero poco a poco
empezo a subir en 2007, hasta que en 2008 se llegd a un tope de 147 dblares. La clave
de que los precios suban tanto y mucha gente siga comprando es que no hay muchos
sustitutos para el producto y que es un bien de pnmera necesidad Esto hace gue el
petroleo y la gasolina sean bienes inelasticos.

Los productos tienen diferentes elasticidades, lo cual es clave tanto para los ingresos de
las empresas, como para nuestros bolsillos. Veamos qué influye en la elasticidad.

Si existen buenos sustitutivos. La elasticidad de un bien sera mayor
cuanta mayor cantidad de sustitutivos tenga. EI motivo es facil de entender, si
me suben el precio de un producto y este tiene muchos sustitutos, tendré facil
cambiarme a otro producto, por lo que seré muy sensible al precio. Por
ejemplo, si me suben el precio de las libretas, puedo cambiar a comprar folios.

Sl el blen es de primera necesidad. Si los bienes son basicos para nosotros, la
elasticidad sera menor. Por ejemplo, si necesitamos gasolina para ir a trabajar,
tendremos que seguir comprando, aunque suba el precio. Si por el contrano el
bien es de lujo podremos prescindir mas facil de el y la elasticidad sera mayor.

Proporcion de renta gastada en el bien. Cuanto mas dinero me gasto en un
bien, mas sensible seré a los cambios de precio y mayor sera la elasticidad. Por el
contrario, si apenas me gasto dinero en ese bien, seré poco sensible a la vanacion
de los precios y la elasticidad de la demanda sera menor. Por ejemplo, si suben el
precio de la sal seguiré comprando, pues apenas supone dinero para mi

e
g

El tiempo de adaptacion. Cuanto mas tiempo tengan para adaptarme, ma Esensuble
seré a los cambios en el precio y, por tanto, la elasticidad de la demanda sera fay mi?s
gasolina es un buen eemplo de ello, st nos suben el precio de repente, la gente
probablemente tendra que seguir comprando. Pero si el iempo pasa, los
consumidores se empezaran a adaptar. Muchos empezaran a ir en bici, otros
en transporte publico y, algunos, se compraran coches hibridos o eléctricos.

‘Entonces, cen qué quedamos profe? Si los cines bajan los precios, (ganarian mas
dinero?” La pregunta es buena la verdad, y la respuesta es que probablemente NO La
gente aprovecha para ir al cine en la semana en la que es tan baralo, pero es poco
probable que si las salas de cine mantuvieran los precios bajos Ja chentela se mantuviera.
En la fiesta del cine los precios llegan a casi dividir su precio por 3, es complicado que la
demanda se multipique por 3 todas las semanas. En ese caso el cine seria un bien
inelastico y las empresas saben que subiendo el precio ganan mas dinero. Pero todo esto
es opinion de tu profesor y, probablemente, del duefio de la sala de cine ;O crees que no
bajaria el precio si haciéndolo ganaria mas dinero?

Youll'hil:] De qué depende Ia elasticidad de un blen.




TIPO

Tipos de elasticidad precio de la demanda

PERFECTAMENTE
INELASTICA

INELASTICA

UNITARIA

ELASTICA

PERFECTAMENTE
ELASTICA

CURVA DE
DEMANDA

Var.%Q =0 Var.% Q < Var. % P Var. % Q = Var. % P Var. % Q > Var. %P Var. %P =0
0 >0 pero < 1 1 >1pm<°° oo
varia menos varia directamente varia més varia permaneciendo
No varia

que proporcional

proporcional

que proporcional

constante el precio

e




