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Actividad: “De la idea al Mercado” 
(Actividad entre 2 alumnos realizarlas cómo están ubicados en los bancos)
1- Consigna General:
Cada grupo o alumno, partiendo del producto que ya tiene diseñado, realizará un análisis integral de marketing, presentando al final un flyer que contenga slogan, logo y estrategias de venta.
Desarrollo paso a paso:
1. Análisis del producto:
- ¿Qué es?
- ¿Para qué sirve?
- ¿Qué lo hace diferente?
- ¿Qué necesidad satisface?
- Público objetivo.
2. Valor agregado y ventajas competitivas:
- ¿Qué lo hace atractivo?
- ¿Por qué elegirlo antes que otro?
3. Creación de la identidad del producto:
- Slogan.
- Logo en Canva
4. Estrategias de venta en redes sociales:
- Plataformas elegidas.
- Tipos de publicaciones.
- Estilo del mensaje.
- Frecuencia.
5. Estrategia de venta en persona:
- Cómo presentar el producto.
- Palabras clave.
- Promociones posibles.
6. Presentación final: Crear un flyer que contenga: 
- Nombre del producto.
- Logo.
- Slogan.
- Estrategias de venta.
    

2- Reflexión:
[bookmark: _GoBack]Escribir en el cuaderno una reflexión sobre cómo cambia la estrategia de venta según sea virtual (redes) o personal (cara a cara).
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