ACTIVIDAD FINAL DE EMPRENDEDURISMO: ANÁLISIS DE CASOS
  Lectura de los casos:
1- Lean cuidadosamente los casos incluidos en el documento: Etermax y Gestión Logística SB.
2- Identifiquen los elementos clave de cada emprendimiento: idea central, estrategias de negocio, decisiones clave, habilidades emprendedoras y contexto del mercado.
Caso 1: Etermax
Descripción: Empresa de videojuegos fundada en Argentina (2009). Creó éxitos como Preguntados que se expandieron a nivel global.
Aspectos a analizar:
- Idea central: combinar entretenimiento y tecnología para un público masivo, con origen argentino y llegada global.
- Estrategias de negocio: internacionalización desde Buenos Aires, diversificación (juegos + IA + publicidad in‑game).
- Decisiones clave: mantenerse independiente de capital externo, reinversión, crecimiento sostenido.
- Habilidades emprendedoras: visión global, adaptabilidad al contexto argentino complejo, talento local.
https://es.wikipedia.org/wiki/Etermax?utm_source=chatgpt.com
https://www.endeavor.org.ar/blog-article-emprendedor-del-mes-max-cavazzani-fundador-ceo-etermax/?utm_source=chatgpt.com
https://www.swissinfo.ch/spa/etermax-diez-a%C3%B1os-como-exponente-de-los-juegos-para-m%C3%B3viles-en-latinoam%C3%A9rica/47021590?utm_source=chatgpt.com

Caso 2: Gestión Logística SB
Descripción: Emprendimiento argentino que nació para resolver una necesidad operativa concreta de una fábrica (Essen) que debía mejorar su logística de entrega puerta a puerta.
Aspectos a analizar:
- Idea central: encontrar un dolor en la cadena productiva/distribución y convertirlo en servicio de valor agregado.
- Estrategia de negocio y marketing: enfoque B2B, aprovechar un vínculo laboral previo (Sandra trabajaba en la fábrica) para ganar confianza y escala.
- Decisiones clave: especialización en nicho, profesionalización del servicio logístico, crecimiento desde una necesidad interna hasta un negocio externo.
- Habilidades emprendedoras: conocimiento del sector, capacidad de ejecutar y escalar desde dentro, enfoque en cliente clave.
https://gestionlogisticasb.com.ar/?utm_source=chatgpt.com
https://webpicking.com/gestion-logistica-sb-logistica-transporte-comercio_exterior-supply_chain/?utm_source=chatgpt.com

 2- Análisis de cada caso:
Para cada emprendimiento respondan:
· ¿Cuál era la propuesta de valor y qué necesidad resolvía?
· ¿Qué decisiones estratégicas fueron clave para su desarrollo o éxito?
· ¿Qué errores o dificultades enfrentaron y cómo los gestionaron?
· ¿Qué habilidades y actitudes emprendedoras se evidencian en los responsables del proyecto?
3-  Reflexión personal:
Redacten un texto de 2 páginas (o presentación multimedia si lo prefieren) donde incluyan:
· Qué aprendizajes principales obtuvieron de estos casos.
· Qué estrategias, decisiones o ideas podrían aplicar en un propio proyecto emprendedor.
· Cómo estos casos cambian o refuerzan su visión sobre emprender en Argentina.
· Qué diferencias perciben entre un emprendimiento masivo (Etermax) y uno de nicho (Gestión Logística SB) y cómo influye esto en las decisiones y riesgos.

IMPORTANTE: ENTREGAR LAS RESPUESTAS EN ESTE MISMO WORD. 
